
Module 1 : redéfinir sa stratégie et objectifs
Faire le point sur son activité

Définir ses objectifs à court terme, à 1 an et 5 ans

Identifier les points d'ajustement

Module 2 : reclarifier son offre et ses prix
Connaitre son marché et ses concurrents

Répondre à un besoin reconnu et à une problématique

client identifiée

 Bien connaître son client idéal (persona)

Déterminer son offre différentiante et à valeur ajoutée

Clarifier et affirmer ses prix

Module 3 : établir un plan d'action pour développer son
entreprise

Identifier les axes de communication et commercialisation

Définir un plan d'action à suivre, cohérence avec ses

objectifs

Redéfinir sa
stratégie

Redéfinir sa stratégie d’entreprise et mettre en place un plan
d’action à suivre pour gagner en efficacité et développer votre
entreprise

Public concerné
Entrepreneur ou auto-entrepreneur depuis plus d’un an

Objectifs 

Définir sa stratégie et objectifs d'entreprise
 Reclarifier son offre et ses prix 
 établir un plan d'action pour développer son
entreprise

Programme

Objectif SMART
Plan stratégique 
Fiche support et je pose mes
idées

Entretien préalable
Avoir un minima d’un an
d’activité

En  inter, intra, Présentiel ou
visio

Certificat de réalisation 
Evaluation de fin de
formation

Durée 

Sur 2 journées non consécutives (14h)

Prix nous consulter (possibilité de prise en charge par OPCO)

Dates : nous consulter
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